Social Media
@ Influencer als mediale Vorbilder

Geschaftsmodelle
bei Influencern

Influencer sein ist bei vielen ldngst nicht nur ein Hobby, sondern auch ein Job, um Geld
zu verdienen. Influencer haben unterschiedliche Modelle, Gber die sie sich finanzieren
konnen. Hdufig wird aber nicht nur ein Modell genutzt.

Werbung

Eine wichtige Einnahmequelle fir Influencer ist die Kooperation mit Werbepartnern.
Influencer werden dann dafur bezahlt oder erhalten eine Gegenleistung dafur, dass
sie in einem Beitrag auf eine Marke oder ein Unternehmen hinweisen oder Produkte
zeigen und empfehlen. Sie tragen dann z.B. bestimmte Kleidung, Schuhe, Schmuck,
verwenden Produkte einer Marke oder zeigen bestimmte Orte (z.B. eine Urlaubs-
region oder Hotelketten). Werbepartnerschaften sind als einmalige oder ldngerfristige
Kooperationen maglich.

Wenn etwa auf Videoplattformen innerhalb oder rund um die Beitrdge des Influencers
Werbung erscheint, wird er an den Werbeerldsen fir das Produkt beteiligt. Der Anteil
der Werbeerl6se ist dabei abhdngig von den Klickzahlen der Beitrdge.

Influencer betten in ihren Beitrdgen oft Links (sog. Affiliate-Links) zu Internetseiten,
Shops oder Produkten von Unternehmen ein, auch in Kombination mit Rabatt-Codes.
Die Influencer erhalten dann Geld fir jedes Produkt, das Gber den Link angeklickt
oder gekauft wird.

Influencer sind fir Werbetreibende giinstige Kooperationspartner. Sie erreichen mit
ihren Beitrdgen viele Menschen und sind medial prdsent. Je groRBer die Reichweite

und je mehr Klickzahlen desto besser. Kauf- oder Produktempfehlungen von Influencern
werden bei deren Followern seltener als Werbung wahrgenommen, sondern eher

als Tipp einer guten Freundin bzw. eines Freundes oder auch Vorbilds. Nicht allen ist
bewusst, dass Influencer fur ihre Empfehlungen Geld bekommen.
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Eigene Produkte & Merchandise

Influencer vermarkten auf ihren Kandlen auch eigene Produkte, sobald sie einen
gewissen Bekanntheits- und Beliebtheitsgrad erreicht haben. Merchandise-Produkte
sind z.B. Shirts, MUtzen oder Becher. Auch eigene Produktlinien oder Produkte einer
Marke mit dem eigenen Namen darauf, vor allem im Bereich Mode und Lifestyle, z.B.
Kosmetikprodukte oder Kollektionen (Schmuck, Kleidung etc.) eignen sich gut. Die
Verknipfung mit dem Influencer als Vorbild und Idol macht fir Follower einen Reiz
dieser Produkte aus.

Content & Angebote fiir ,,Unterstiitzer”

ﬁ' Influencer verdienen auch daran, wenn Follower Mitglieder des Kanals werden und

sie mit einer monatlichen Zahlung unterstitzen. Dafir erhalten diese ,Unterstiitzer"

- dann etwa zusdtzliche Videos oder Bilder der Influencer. Oder sie haben den Vorteil,

] dass sie Inhalte friher zu sehen bekommen als nicht zahlende Follower. Anreiz fir

/T eine Mitgliedschaft bieten auch spezielle Rabatt-Codes z. B. fur Merchandise-Artikel,
die nur zahlende Mitglieder erhalten. ™

Auftritte & Events

Influencer sind aufgrund ihrer Berihmtheit beliebte Gdste auf Events. Dafur, dass
sie eine Veranstaltung besuchen, werden sie bezahlt oder erhalten einen Anteil der
Erlose aus den Eintrittsgeldern. Manche Influencer veranstalten selbst (Fan-)Events,
z.B. zusammen mit anderen Influencern. Fir den Eintritt verlangen sie Geld. Fir
Autogramme oder ein Foto mit dem Influencer miissen Fans ebenfalls bezahlen. ™

Influencer sind Vorbilder fir Kinder und insbesondere fir Jugendliche. Deren Haltung,
Meinung und Einstellung sind wichtig fir Jugendliche. Sie bauen bewusst eine enge
Bindung zu ihren Followern auf. Fir Follower kann es dann so aussehen, als wdren sie
mit den Influencern sogar befreundet. Fir Jugendliche ist es daher umso wichtiger zu
wissen, dass hinter z. B. Produktempfehlungen von Influencern Werbung stehen kann,
mit der sie Geld verdienen. Oder auch Angebote fir ,Unterstitzer” oder Events unter an-
derem dazu da sind, um sich selbst zu finanzieren. Tipps zum Umgang mit Influencern
finden Eltern in den ,Handlungstipps” im Bereich ,Influencer als mediale Vorbilder".
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